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André Daiyû Steiner, profunder Kenner der japanischen Samurai- 
Lehre, bringt Ihnen in diesem Seminar die sieben Wege der  
Samurai näher. Sie lernen, wie Sie in sich selbst Quellen der 
Kraft und Regeneration finden und Ihr individuelles Leistungs-
vermögen steigern. Sie trainieren sich in konzentriertem Denken, 
um zielgerichteter zu handeln. Mit Geschichten zum Reflektieren, 
Nachdenken und Berührenlassen. Mit Übungen zum Sichfallen-
lassen, Staunen und Wachrütteln.
 
KON KRET LERNEN SIE,
• Konkret erhalten Sie neue Erkenntnisse aus Neurologie,  

Psychologie, Philosophie und Managementlehre,
• eine Anleitung für einen bewussteren Umgang mit sich  

selber und anderen,
• geistig-mentale und körperliche Übungen und Einblicke in 

einen auf innerer Kraft basierenden Führungsansatz.

HIGHLIGHTS
• Konzepte und Werkzeuge für einen Samurai Leader
• Klarheit und Konzentration für Ihre Ziele
• Zufriedenheit und Gelassenheit im Führungsalltag
• Begeisterung und Lebensfreude

REFERENT
ANDRÉ DAIYÛ STEINER ist Zenlehrer, Management 
& Mental Trainer, Executive Coach, Philosoph und 
Buchautor. Er ist an verschiedenen Universitäten 
und Hochschulen Gastdozent für Selbstmanage-
ment, ZEN und Samurai-Training, Unternehmens- 

kultur und weitere Themen. Über 10 Jahre war Steiner in ver- 
schiedenen Managementfunktionen bei großen Unternehmen 
tätig. Außerdem hat er Zen-Ausbildungen bei japanischen 
Zen-Meistern sowie über 32 Jahre Erfahrung in Kendo, Iaido, 
Karate und Jiu Jitsu.

HIGHLIGHTS
• Das innere Spiel: weshalb alle Macht von Ihnen ausgeht
• Aus Gegnern Verbündete machen
• Win-Win: Mythos oder Realität?

REFERENT
PROF. DR. JACK NASHER ist laut For bes ei ner der 
„welt weit füh ren den Ver hand lungs be ra ter“ für 
Ma na ger und Un ter neh mer. Re de ge wandt, wit zig 
und be geis ternd führt er durch sei ne Trai nings. 
Nas her stu dier te Jura, Phi lo so phie, Psy cho lo gie und 

Ma nage ment an den Uni ver si tä ten Wien, Trier, Frank furt und an 
der Uni ver si tät Ox ford. Er be klei det den Lehr stuhl für Or ga ni sa ti-
on und Un ter neh mens füh rung an der Mu nich Busi ness School. 
Jack Nas her hält welt weit Vor trä ge und Trai nings zu den The men 
Kom mu ni ka ti on und Ver hand lung. 

DEAL!  

FÜHREN OHNE  
ZU KÄMPFEN

Widerstreitende Interessen, eine hohe Kunden- oder Lieferanten-
abhängigkeit oder auch die Marktmacht einzelner Akteure. Es gibt 
viele Gründe, warum jeder Unternehmer in einer entscheidenden 
Verhandlung schon einmal den Kürzeren gezogen hat. Aber warum 
gelingt es Einzelnen immer wieder, aus anscheinend unterlegener 
Position ein für sie optimales Verhandlungsergebnis zu erzielen?

In diesem Unternehmerseminar deckt Verhandlungsprofi Jack 
Nasher in seiner unnachahmlichen Art auf, wie Verhandlungen 
typischerweise laufen und wie sie im Ideal ablaufen sollten. 

KON KRET LERNEN SIE,
• warum Sie nicht bekommen, was Sie verdienen, sondern, 

was Sie verhandeln
• weshalb Frauen in 2 Minuten mindestens € 500 000 verschen-

ken und weshalb sie eigentlich die besseren Verhandler sind
• wie Sie vom Dealmaker zum Dealdesigner werden

EINZELN BUCHBAR

  11. Juni 2024, 9.30 bis 17.00 Uhr
  Wasserturm Hotel Cologne, Köln

PREIS 1.290 Euro zzgl. MwSt., Begleitperson: 1.150 Euro zzgl. 
MwSt. (inkl. digitaler Tagungsunterlagen und Verpflegung)

BUCHBAR ÜBER

EINZELN BUCHBAR

  12. Juni 2024, 9.30 bis 17.30 Uhr
  Wasserturm Hotel Cologne, Köln

PREIS 1.290 Euro zzgl. MwSt., Begleitperson: 1.150 Euro zzgl. 
MwSt. (inkl. digitaler Tagungsunterlagen und Verpflegung)

BUCHBAR ÜBER



Kundenorientierung, heute gerne als „Customer Centricity“ 
bezeichnet, ist beliebt, reicht heute aber nicht mehr aus. Kunden 
sollten zwar im Fokus eines Unternehmens stehen, sie warten 
aber nicht auf irgendeinen Anbieter. Unternehmen müssen in 
den „Fahrersitz“ einer Geschäftsbeziehung. Sie benötigen 
Vertriebsorientierung und -professionalität, kurz „Sales Drive“ 
für den nachhaltigen Erfolg und profitables Wachstum.

 KON KRET LERNEN SIE,
• wie “Customer Centricity” und “Sales Drive” zusammenpassen.
• was “Sales Driven People”, also die Vertriebsmannschaft, aus-

zeichnet und wie man die Mitarbeitenden dahin entwickelt.
• wie man das eigene Unternehmen auf den Vertrieb ausrichtet, 

also zu einer „Sales Driven Company“ entwickelt.

HIGHLIGHTS
• Wissenschaftlich fundierter und praktisch bewährter Inhalt.
•  Checklisten für die eigene Reflexion und Identifikation der 

Optimierungsreserven
• Ihre Fragen und persönlichen Herausforderungen haben Raum 

für die Diskussion mit Dirk Zupancic und den Teilnehmenden

REFERENT
PROF. DR. DIRK ZUPANCIC ist Ex per te für Un ter - 
neh mens stra te gie, Füh rung, B2B- Mar ke ting und 
Ver trieb. Seit vie len Jah ren ist er er folg rei cher 
Do zent, For scher und Be ra ter. Sein Cre do: 
In vie len Bran chen wird Ver trieb zu künf tig über 

den Un ter neh mens er folg ent schei den. Er war vie le Jah re an 
der Uni ver si tät St.Gal len als Do zent, Pro fes sor und Be reichs-
lei ter tä tig. Außerdem ist er Bei rat und Auf sichts rat in diversen 
Fa mi li en un ter neh men.

STÄRKE  
IM VERTRIEB

Das Konzept des Selbst-Entwicklers® ist eine inspirierende 
Methode, die von Jens Corssen entwickelt wurde. Sie befähigt 
Menschen, ihr Potenzial voll auszuschöpfen und mehr Zufrie-
denheit im Leben zu erreichen. Mit Hilfe der vier Werkzeuge 
des Selbst-Entwicklers® – Selbst-Bewusstheit, Selbst-Verant-
wortung, Selbst-Vertrauen und Selbst-Überwindung – können 
auch Sie aktiv die Art und Weise beeinflussen, wie Sie denken 
und sich verhalten. So bringen Sie den Prozess der Verände-
rung in Gang.
 
KON KRET LERNEN SIE,
… wie Sie sich selbst erfolgreich führen, das heißt:
• wie Sie sich Ihrer Einstellung und Wirkung bewusst werden,
• wie Sie mit Veränderungen gewinnbringend umgehen,
• wie Sie gerade schwierige Situationen als Chance nutzen,
• wie Sie Beruf und Privatleben in ein Gleichgewicht bringen und
• wie Sie Ihre positive Energie auf andere übertragen!

HIGHLIGHTS
• Interaktives Seminar mit viel Beteiligung der Teilnehmenden
• Visuelle Präsentation, um die vier Werkzeuge des Selbst- 

Entwicklers zum Leben zu erwecken
• Beweis dafür, dass Lernen sowohl Spaß machen als auch 

inspirierend sein kann

REFERENT
ANDREW BANNON kommt aus London und ist 
langjähriger Geschäftspartner von Jens Corssen.  
Er ist Diplom-Ökonom und hat einen Master of 
Science in Coaching und Verhaltensänderung von 
der Henley Business School. Auf zahlreichen 

Veranstaltungen internationaler Unternehmen hält Andrew 
inspirierende Präsenz- und Online-Vorträge und Seminare zum 
Thema „Der Selbst-Entwickler®“ und ist ein erfahrener Busi-
ness-Coach sowie interkultureller Kommunikationstrainer.

DER SELBST-  
ENTWICKLER®

EINZELN BUCHBAR

EINZELN BUCHBAR

  14. Juni 2024, 9.30 bis 17.30 Uhr
  Wasserturm Hotel Cologne, Köln

PREIS 1.290 Euro zzgl. MwSt., Begleitperson: 1.150 Euro zzgl. 
MwSt. (inkl. digitaler Tagungsunterlagen und Verpflegung)

BUCHBAR ÜBER

BUCHBAR ÜBER

  13. Juni 2024, 9.30 bis 17.30 Uhr
  Wasserturm Hotel Cologne, Köln

PREIS 1.190 Euro zzgl. MwSt., Begleitperson: 1.050 Euro zzgl. 
MwSt. (inkl. digitaler Tagungsunterlagen und Verpflegung)



Alle Seminare und 
Veranstaltungen der 
INTES Akademie für 
Familienunternehmen 
sind klimaneutral.

Gerne online über
www.intes-akademie.de

Informationen über 
info@intes-akademie.de oder 
Tel. 0228  854696-61

IHRE 
ANMELDUNG

WIE GUT IST IHR BEIRAT?
Potenziale erkennen und nutzen
19. Juni 2024, Köln

RHETORIK
Klar und überzeugend reden
3. September 2024, Bonn

KOMMUNIKATION
Schlagfertig ja – unverschämt nein
4. September 2024, Bonn

STRATEGIETAGE
mit Prof. Dr. Arnold Weissman
17. bis 18. September 2024, Denkendorf

RUHEN IM STURM
Achtsamkeit für Führungskräfte
25. September 2024, Stockstadt am Rhein

UNTERNEHMER-ERFOLGSFORUM
Renaissance der Werte
13. bis 15. November 2024, Schloss Bensberg

WEITERE  
HIGHLIGHTS


